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Technology for Life 
 

En tant que leader international des technologies médicales et de sécurité, Dräger développe depuis 
1889 des technologies et des solutions innovantes auxquelles les gens à travers le monde font 
confiance lorsque des vies sont en danger. Que ce soit dans le milieu hospitalier, l'industrie, les forces 
de l’ordre ou les services d'urgence, les produits Dräger protègent, assistent et sauvent des vies. 
 
« Technology for Life » signifie plus que la simple garantie de perfection technique. Cela signifie que 
nous assumons nos responsabilités envers les vies de ceux qui utilisent nos produits et en dépendent. 
« Technology for Life » est à la fois notre leitmotiv et le défi principal auquel nous avons recours pour 
nous inspirer et nous motiver. Pas de technologie pour la technologie. Pas de technologie dans le vide. 
La technologie pour la vie. Et nous avons développé notre culture d'entreprise et nos compétences 
principales en conséquence : orientation client, collaborateurs motivés, innovation, qualité. 
 
Dräger compte plus de 16 000 employés dans le monde entier et est actif dans plus de 190 pays. 
 
Notre département ‘Fire Brigade et Industrie’ est à la recherche :  

SALES ENGINEER  
Breathing Protection and Portable Gas Detection  

Région de Bruxelles-Capitale, la Wallonie et le Grand-Duché de 
Luxembourg 

Votre fonction  

Partenaire privilégié de nos clients industriels et les services d’incendie vous les conseillez et leur offrez 
un service personnalisé. Votre mission revêt plusieurs aspects : 

● vous analysez et organisez la prospection du marché industriel 

● vous gérez vos clients et prospects au quotidien 

● vous développez de nouvelles opportunités de vente 

● vous comprenez les besoins du client 

● vous développez les approches commerciales en concertation avec nos productmanagers 
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Votre Profil  

● Vous détenez un bachelier/master en technique 

● Vous avez une première expérience commerciale (2-3 ans) en tant que technico-commercial 

● Vous parlez couramment le français. Une bonne connaissance de base du néerlandais et de 

l'anglais est indispensable. 

● Votre aisance relationnelle vous permet de vous adapter à des interlocuteurs variés 

● Vous êtes proactif, autonome et organisé 

● Vous êtes attiré par le domaine de la sécurité 

● Vous privilégiez l'esprit d'équipe et la collaboration 

● Vous maîtrisez les outils informatiques modernes 

 

 

Notre offre  

 

● Un poste passionnant à temps plein (39 heures / semaine) 

● Un environnement international et un cadre de travail où le bien-être des employés, 

l’engagement, l’ouverture, l’éthique et l’autonomie sont des valeurs fondamentales. 

● Une véritable perspective de développer vos compétences personnelles et professionnelles 

dans une équipe dynamique privilégiant l’esprit d’initiative. 

● Un package salarial attrayant  

● Plusieurs avantages extra-légaux attrayants (voiture de société, ordinateur portable, 

smartphone, assurance groupe et hospitalisation…). 

 

Tentez l’aventure et venez nous rencontrer ! 

Si vous êtes intéressé, veuillez adresser votre candidature à Dräger Safety Belgium, à l’att. de 
Claudia Michiels, Heide 10, B-1780  Wemmel - Adresse E-mail : claudia.michiels@draeger.com 

Website : www.draeger.com  
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